Firma: Stand:

1 | Welche Probleme/Bediirfnisse I6se ich/I6sen wir fiir | 1.1
welche Zielgruppe nachhaltig besser als mein/unser
Wettbewerb?

Bewertung

Die 5 wichtigsten (brennenden) Probleme/Bediirfnisse sind:
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Firma: Stand:

Was sind meine/unsere (individuellen) 2.1

einzigartigen Stdarken?

Bewertung
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Firma: Stand:

Was ist meine/unsere erfolgversprechendste 3.1

Zielgruppe?

Bewertung

1) Merkmale:

2) Kurzbeschreibung ideale Zielgruppe:
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Firma: Stand:

Positionierung bzw. Positionierungsaussage?

4 Was ist/wédre meine bzw. unsere 4.1
erfolgversprechendste Spezialisierung?
Bewertung
4 Was ware eine demnach eine inspirierende 4.2
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Firma: Stand:

5 Was sind meine/unsere wichtigsten 5.1
Unternehmensziele innerhalb der ndachsten
1-5 Jahre (Option)?

Bewertung
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Firma: Stand:

6 Engpassanalyse: Was sind die wichtigsten 6.1
Hindernisse und Probleme, die meinem/unserer
Zielerreichung derzeit im Wege stehen?(Option)

Bewertung
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